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UN EVENEMENT UNIQUE DANS LA REGION

LA FOIRE DE LYON C'EST L'EVENEMENT NUMERO 1 POUR L'ACTIVITE
ECONOMIQUE DE LA REGION AUVERGNE-RHONE-ALPES.

Participer a la Foire de Lyon apportera une exposition déterminante a votre entreprise
et sera un moteur essentiel pour votre croissance.

QUELQUES CHIFFRES
UNE FREQUENTATION EN HAUSSE !

182 000 11 800

VISITEURS EN 2024 JOURS EXPOSANTS
D'EXPOSITION

6 BONNES RAISONS DE PARTICIPER
ALAFETE!

T- ACQUISITION DE CLIENTS ET PROSPECTS

Bénéficiez d'un afflux de clients et prospects sans pareil grace a notre plan de communication massif.
Rencontrez de nouveaux clients pour répondre a votre objectif de rentabilité. Faites découvrir votre offre
et faites tester vos produits/ services.

2 - BOOSTEZ VOTRE CHIFFRE D'AFFAIRES
Développez votre chiffre d'affaires en prenant des commandes et en vendant vos produits et services pour
développer votre portefeuille client. Bénéficiez de retombées a court, moyen et long terme.

3 - VISIBILITE ET NOTORIETE

Booster votre notoriété en communiquant avant, pendant et méme aprés le salon.

Bénéficiez du rayonnement médiatique ainsi que de I'image de la Foire de Lyon.
4 - FIDELISATION ET RELATION CLIENT
Renforcez la relation de fidélité avec vos clients par un attachement a long terme a votre marque.
Démarquez-vous de vos concurrents en développant une relation de confiance.
5 - ANALYSE DES TENDANCES ET COMPORTEMENTS DES CONSOMMATEURS
Décryptez les tendances du marché en observant directement les comportements des visiteurs sur place.
Identifiez les nouvelles attentes et besoins des consommateurs pour adapter votre offre et votre stratégie
commerciale.
6 - OPPORTUNITES DE PARTENARIATS ET COLLABORATIONS
Rencontrez d'autres professionnels du secteur et explorez les opportunités de partenariats ou de collabo-
ration stratégiques. Etablissez des relations avec des acteurs clés qui peuvent contribuer a I'expansion de
votre entreprise et a I'innovation de vos produits et services.
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LE VILLAGE DES ARTISANS DELACMA
UNE NOUVELLE EDITION, UN NOUVEL ELAN'!

Gastronomie, création, métiers d'art, habitat... Depuis plusieurs éditions, le Village des Artisans,
proposé par la Chambre de Métiers et de I'Artisanat Auvergne-Rhéne-Alpes, accueille des en-
treprises issues de I'ensemble du secteur artisanal : Beauté - Bien vivre et mode, Ameublement,
Cuisine, Déco - Art & Design, Habitat & Rénovation, Gastronomie.

Pour cette édition 2025, la Chambre des Métiers et de I'Artisanat a décidé de faire évoluer son
Village des Artisans afin d'offrir a ses adhérents une expérience et une visibilité exceptionnelle
pour en faire un point fort et dynamique de la Foire.

Dans cette perspective, la CMA s'est associée a I'agence 90°West, spécialisée dans l'organisation
d'événements et dans la commmunication digitale et visuelle, pour offrir plus d'animations ainsi
gu'une visibilité accrue sur et autour de I'événement.

PARMI LES NOUVEAUTES DE CETTE EDITION :

. 1- UN ESPACE INFORMATION ET ANIMATION PERMANENT

* = 90°West Communication sera présent de fagon permanente tout au long du salon, a la fois pour répondre

e ® o a vos besoins techniques et pratiques, pour créer du lien et favoriser les échanges entre les artisans et avec
s les autres acteurs du salon, et pour animer un espace d'ateliers, d'échanges et de conférences.
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e 2 - DES PRESTATIONS DIGITALES INTEGREES

® e L Carte de visite digitale, portrait de votre entreprise, communication réseaux sociaux, banniere mail...

e @8

o o 3 - DES ANIMATIONS TOUT AU LONG DU SALON

. o > Chaque exposant aura l'occasion de présenter son entreprise lors d'ateliers et de conférences animées par
® 90°West afin de mettre en avant ses produits et savoir-faire.
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®
'.' 4 - DEUX SOIREES VILLAGE ARTISANS (JOUR2 ETJOUR10)

[ BN ] Des moments de convivialité réservés aux exposants du village, afin de créer du lien et favoriser les
® échanges entre les artisans, la CMA et avec les différents acteurs du salon.
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.O. 5 - UNE FORMATION DEDIEE "REUSSIR SON SALON" PAR LA CMA

) Une formation d’'une journée pour vous permettre d'optimiser votre présence sur la Foire de Lyon qui
L R abordera les points suivants : mobiliser vos prospects en amont, mettre en valeur votre stand, exposer les
.'. bons produits, adopter la bonne attitude commerciale liée a ce type de manifestation, exploiter et analyser
.I. les retombées de votre participation.

Y |
..._ 6 - DEUX REUNIONS RESEAUTAGE AVANT ET APRES LA FOIRE b
& @ Constuire des relations durables et solides entre partenaires nécessite de bien se connaitre, c'est pour cela
... gue nous vous proposons deux réunions "réseaux" avant et aprés la Foire afin d'approfondir et consolider |
...- les liens et les connexions entre les artisans, la CMA et 90°West. ¥

. | 1]
... .

| ]
o0 FOIRE K
- - - - - - - - - - - - - - - - - [ ]

... A -.v.'.v.-.v.-.'.'.'.'.'.'.'. f LYO H S Ay AT T
®_0 @ ® 00 ® 00 ® © © ® 6 ¢ ¢ ®» ®» enpartenasate o

8 000000000000 0 ( 000°0% %% % e e e P

e’ 0070 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0 0% % %% % % " " PrRO,"

o |
o0 D 0O 0O 0O 0 O 0 O OO0 O 0O O OO OO O o ® 0 08 0 0 o ° & o s o
o & & & & & 2 & » &2 & & & & & PO O O O D O O O O O O O O ° @ @ o v 8 o



® O 0 & @ © 0 ® ® o & o o
® ® 0 ©® ® @ © 0 & © © & © & 8 o o

F®IRE

LYON

DE LA CMA

NOS OFFRES
ADAPTEES POUR REPONDRE AUX BESOINS DE TOUS TYPES D'ENTREPRISES

. N a0
A M D'E.)’(gCl)jSII"gON EXPOSANTS

COMPRIS DANS CHAQUE OFFRE PRESTATIONS SUPPLEMENTAIRES

MOQUETTE AU SOL, CLOISONS,

Iii TOTEM OU ROLL-UP PERSONNALISE
ENSEIGNES AVEC VOTRE LOGO, SPOTS

BADGES, PARKING, INVITATIONS |le HABILLAGE DE STAND PERSONNALISE

(nombre en fonction de la surface réservée)
. 3 [VMI AFFICHES, PLAQUETTES, DEPLIANTS

FORMATION CMA "REUSSIR SON SALON"
. PRESENCE DANS L'ANNUAIRE DU SITE M S('S'ER\I’E'EE(T)RPERP?IEETANT
. DE LA FOIRE
; : M
p PRESTATION DIGITALE : BANNIERE MAIL, CAMPAGNE EMAILING OU SMS

CARTE DE VISITE DIGITALE, PORTRAIT,
» COMMUNICATION RESEAUX SOCIAUX M CONTENUS RESEAUX SOCIAUX
. >
A DEUX SOIREES "EXPOSANTS" PERSONNALISES
. ACCOMPAGNEMENT ET GESTION DE |ZI’ CONSEIL EN IMAGE DE MARQUE, DESIGN
® VOTRE DOSSIER PAR 90°WEST
[ ]
X ANIMATIONS, ATELIERS, CONFERENCES [V BADGES, PARKING, INVITATIONS
" POUR VOUS METTRE EN AVANT SUPPLEMENTAIRES
@ STAND PERMANENT POUR REPONDRE Izr BESOINS TECHNIQUES SUPPLEMEN-
® A VOS BESOINS TAIRES (ELECTRICITE, EAU, EVIER,

, WIFI...)
® DEUX RENCONTRES "RESEAUTAGE"
& AVANT ET APRES LA FOIRE
& " «
°® TOUTE PREMIERE FOIRE ? Py g
® 2 000 EUROS T
., Subvention COFIL pour primo exposant : jusqu'a moitié du colat du stand Brg
@
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OFFRE PERMANENTE

Stand permanent : 11 jours de foire

Inscription aux documents FDL : entreprise,
produits, contacts dans la liste exposants (acces
espace a partir de Janvier 2025)

Carte de parking : 2 (Stand <10 m?),
3 (Stand de 10 2 20 m?), 4 (Stand > 20 m?)

Carte Exposant : 2 (Stand <10 m?),
3 (Stand de 10 a 20 m?), 4 (Stand > 20 m?)

Invitations : 5 par m?

Stands de 6 a 32 m?
Moquette au sol, Spots, Cloisons
et votre enseigne

1 kw d'électricité

Participation a I'élimination des déchets

AUTRES PRESTATIONS :

Les prestations techniques (électricité, eau, évier, wifi...)

donneront lieu a un bon de commande

supplémentaire a la réception du guide de I'exposant.

TOUTE PREMIERE FOIRE ?

2 000 EUROS

Subvention COFIL pour primo exposant :
jusqu'a moitié du codt du stand

villageartisans.fr

CONTACT
90°West

Agence communication
et événements
event@90west.fr

04 74 8219 04

RESERVEZ VOTRE EMPLACEMENT
EN LIGNE SANS ATTENDRE!

ed 04-14
Rgeh} AVRIL

EUREXPO

/¢ EUREXPO LYON - HALL 3

foiredelyon.com
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Stand du 04 au 09 avril inclus : 6 jours de foire

Inscription aux documents FDL : entreprise,

produits, contacts dans la liste exposants
(accés espace a partir de Janvier 2025)

Carte de parking : 2 par stand
Carte Exposant : 2 par stand
Invitations : 50 invitations

Standsde 6a 9 m?
Moquette au sol, Spots, Cloisons
et votre enseigne

1 kw d'électricité

Participation a I'élimination des déchets

OFFRES DECOUVERTES : 5 JOURS

Stand du 10 au 14 avril inclus : 5 jours de foire

> Inscription aux documents FDL : entreprise,

produits, contacts dans la liste exposants
(acces espace a partir de Janvier 2025)

> Carte de parking : 2 par stand
> Carte Exposant : 2 par stand
> Invitation : 50 invitations

> Stands de 6 a 9 m?
Moquette au sol, Spots, Cloisons
et votre enseigne

> 1 kw d'électricité

> Participation a I'élimination des déchets



http://foiredelyon.com
mailto:event%4090west.fr?subject=
http://villageartisans.fr
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